& Akademie der

Sparkassen-Finanzgruppe Saar

Der Beratungsprozess im Private Banking - Modul 2

Die Themenplane kompetent und sicher einsetzen - Vermdgensoptimierung,
Generationenmanagement, Immobilienmanagement

Seminarnummer

Termin

- Zeit

- Ort

- Referent/in

Zielgruppen

Zielsetzung

Inhalte

Zusténdig
- Organisation

- Inhalt

Meldeschluss

19.02.0351.01

Montag, den 04.02.2019 bis Dienstag, den 05.02.2019

08:30 Uhr bis 16:30 Uhr

Raum 1, Akademie der Sparkassen-Finanzgruppe Saar

Silvia Mdiller, Training. Coaching. Beratung & Ernst Biedermann, eb training-consulting

FUhrungskréfte und Mitarbeiter/-innen aus dem Bereich Private Banking / Financial
Consultants

Die Teilnehmer/-innen kdnnen Themenplangespréache nach dem Private Banking
DSGV-Beratungsprozess unter Einsatz der drei Themenpléne und der
Beratungsunterstiitzung strukturiert und ganzheitlich fiihren.

Auf Basis von mitgebrachten Echtkundenfallen und den bereits durchgefiihrten
Strategiegesprachen werden folgende Inhalte behandelt:

¢ Riuckblick auf die durchgefiihrten Strategiegesprache und ber die Priorisierung zu
den Themenplénen
¢ Vertriebliches und fachliches Handling der Themenpléne, des
Leistungsversprechens und der Beratungsunterstiitzungen
¢ Intensive Gesprachsvorbereitung und -fihrung unter Nutzung der Themenpléane in
den funf Themenfeldern:
o Vermoégensoptimierung
o Generationenmanagement
o Immobilienmanagement
¢ Einbindung der Betrachtung der steuerlichen Situation und der Liquiditat
¢ Ergebnisprasentation und Abschlussorientierung
¢ Falldiskussionen und Beispiele mit den Netzwerkpartnern im jeweiligen Themenfeld

Backes, Timo
timo.backes@svsaar.de

Stephan, Lisa-Marie
lisa-marie.stephan@svsaar.de

Freitag, den 04.01.2019
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