& Akademie der

Sparkassen-Finanzgruppe Saar

Finanzstrukturierung mittels Férdermitteln (incl. erster
Vertriebsansatze)

Seminarnummer

Termin

- Zeit

- Ort

- Referent/in

Zielgruppen

Zielsetzung

Inhalte

Zusténdig
- Organisation

- Inhalt

Meldeschluss

22.05.800.04

Mittwoch, den 04.05.2022

08:30 Uhr bis 16:30 Uhr

Raum 2/3, Akademie der Sparkassen-Finanzgruppe Saar
Alexander Schmitt, Saarlandische Investitionskreditbank AG

¢ Mitarbeiter/-innen / Nachwuchskrafte im Gewerbe-/ Geschéfts- und
Firmenkundengeschaft

e Geschéftsstellenleiter/-innen und Privatkundenberater/-innen, die fir die Betreuung
von Geschéaftskund/-innen mitverantwortlich sind

¢ Etablierte Berater/-innen, die Férdermittelkenntnisse erwerben, auffrischen und /
oder ausbauen wollen zur vertriebsoptimierten Einbindung im Kundengesprach

Im Mittelpunkt des Workshops steht die Einfiihrung in die Férdermittellandschaft und welche
Vorteile Férdermittel fiir die Finanzierung / Strukturierung aus vertrieblicher Sicht bieten.
Ziele sind u.a. dass (sich) Berater/-innen

1. durch Alleinstellungsmerkmale ggu. Wettbewerbern positionieren und durch die
Edrdermittelkompetenz abgrenzen kdnnen

2. mehr Erfolg bei der Kundenakquisition haben und Finanzierungen extern und intern
positiv verkaufen kdnnen

3. komplexe Anfragen / Finanzierungen sicher, strukturiert und zielgerichtet aufbereiten
kénnen

4. eine effiziente und zielfuhrende Arbeitsweise mit Fordermitteln erlernen

e Struktur und Aufgaben der regionalen Foérderbank der SIKB sowie der generellen
Forderlandschaft in Deutschland
e Forderprogramme auf Bundes- und Landesebene
e Forderinstrumentarien zur Finanzierungsstrukturierung
e Grundzige der 6ffentlichen Férderlandschaft ,Wer benétigt wievielGeld wofiir?*
o Anlasse der Unternehmensfinanzierung
o Arten der offentlichen Fordermittelfinanzierung
o Grundséatzliche Betrachtungsweisen der Finanzierung unabhéangig von der
einzelnen Unternehmenssituation
e KMU-Eigenschaften
¢ Anwendung des Risikogerechten Zinssystems (RGZS)
¢ Investitionszuschussmoglichkeiten / sonstige Zuschiisse
e Grundzige und Mdglichkeiten von Grindungs- und Wachstumsfinanzierungen
mittels Forderkrediten, Zuschussen, Ausfallbirgschaften und stillen Beteiligungen
e Finanzstrukturierung anhand von Fallstudien / Praxisbeispielen

Backes, Timo
timo.backes@svsaar.de

Stephan, Lisa-Marie
lisa-marie.stephan@svsaar.de

Freitag, den 01.04.2022
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