
„Schenken und Vererben“ im Finanzkonzept
vertrieblich nutzen (WBT)

Seminarnummer 00.00.0923.00

Zielgruppen Berater/-innen und Führungskräfte im Privatkundenmarkt, die das "Private Finanzkonzept"
im stationären oder digitalen Vertrieb einsetzen

Zielsetzung Sie kennen die sechs Themenfelder im Beratungsmodul Schenken & Vererben.
Sie wissen, wie Sie diese vertrieblich in Ihrer Beratungspraxis erfolgreich nutzen
können.
Sie erkennen die Wichtigkeit dieser Themen für eine vertrauensvolle
Kundenbeziehung. 

Inhalte Relevanz der Inhalte des Beratungsmoduls Schenken & Vererben im Rahmen der
ganzheitlichen Betreuung mit dem Finanzkonzept für Kundinnen und Kunden
Der rote Faden im Beratungsmodul - über bis zu sechs Fragestellungen neue
Themen souverän ansprechen und Beispiele kennen
Vertriebliche Impulse für Cross-Selling in die weiteren Beratungsfelder im "Privaten
Finanzkonzept" in verschiedenen Lebenssituationen nutzen
Qualität und Kompetenz auch zu anspruchsvollen Themen in der Kundenansprache
zeigen

Hinweis Ab 100 Teilnehmer/-innen bieten wir Ihnen einen Pauschalpreis i.H.v. 3.600,- € (zzgl. MwSt.)
an.

Die Bearbeitungsdauer des WBTs beträgt 30 Minuten, die Freischaltungsdauer 3 Monate. 

Zuständig

- Organisation Backes, Timo
timo.backes@svsaar.de

- Inhalt Stephan, Lisa-Marie
lisa-marie.stephan@svsaar.de
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